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以山西蓝科途新材料科技有限
公司（下称蓝科途）为支点，吸引上
下游企业集聚，打造新能源电池产
业集群；

以山西晋海电子有限公司（下
称晋海电子）为支点，延伸产业链
条，打造电容器产业集群；

以穿越光电科技有限公司（下
称穿越光电）为支点，建设光电产业
园，吸引关联企业集聚成群，打造光
电产业集群……

针对工业“下滑萎缩、后劲乏
力”问题，永济市打破原有工业布
局，通过产业链招商，形成五大新兴
产业集群，构建多元支撑体系。

引进一家，带来一串

走进穿越光电的展厅，一块块
OLED 屏幕让人眼前一亮。除了通
常所见的方形 OLED 屏，在展厅的
一角还摆放着一块可折叠的柔性
OLED 屏，可任意折叠成各种形状，
清晰、立体的画质带来了更好的观
感。

这 些 屏 幕 均 由 很 多 块 小 型
OLED 屏拼接而成，每块小屏都有
57600 多个发光点，这也是穿越光
电生产的屏幕成像更为清晰立体的
秘诀。

“这 OLED 屏幕采用的是我们
自主研发的有机磷光电发光材料，
目前国内尚未有企业的材料通过
OLED 面板生产商的认可，现有材
料多从国外进口。我们的有机磷光
电发光材料，将实现我国 OLED 面
板生产材料‘零’的突破。”穿越光电

总经理赵永飞说道。
穿越光电母公司位于西安，2020

年 5 月，该公司董事长谭展旗被永济
市的招商引资环境深深吸引，在永济
市政府的大力支持下，穿越光电正式
落地永济。

“永济为我们免费提供厂房，3 年
免租、两年减半，我们只需要负责设备
和装修即可轻装上阵。而且永济离西
安 开 车 仅 需 两 个 小 时 ，区 位 优 势 明
显。”对永济的营商环境，谭展旗很是
满意。

穿越光电在永济的落地，填补了
我省有机磷光电发光材料技术的空
白，还吸引了许多上下游企业的目光。

今年春节期间，谭展旗奔波于行
业的产业链高峰论坛上，考察全国各
地 的 Mini/Micro-LED 产 业 链 项 目 ，
讲述自己的“光电梦”，同时考察、汲取
优秀光电公司的先进科技和发展理
念，并与多家上下游企业积极洽谈，介
绍永济的招商环境和发展潜力，竭力
招引关联企业。

在永济市政府的扶持下，围绕光
电产业园，穿越光电以自身为核心，积
极引进上下游企业，力争 3 年之内完
成百亿元销售额，两年之内做到西北
市场最大，用永济“智”造，点亮中国屏
幕。

“我们已经对接了 9 家企业，7 家
已有合作意向。目前，光电产业园区
已实现‘九通一平’，未来会为产值高
的企业在水、电、气等方面提供政策优
惠 ，目 的 就 是 让 落 地 的 企 业 轻 装 上
阵。”永济市招投中心主任解晓红说
道。

“有意向的企业中，有生产芯片
的，也有生产 CUB 板的，他们落地永
济后，将会大大降低我们的生产成本，
仅 CUB 板一项，成本就可比之前降低
近一半。”赵永飞介绍。同时，光电产
业园建成后，还将会大大改善永济的
产业结构，推动形成光电产业集群并
使之不断发展壮大。

目前，该公司产品已销往镇江、西
安 等 地 ，销 售 额 1100 万 元 。 预 计 到
2024 年，公司年可实现销售收入 6 亿
元，税收 3000 万元，净利润 2.7亿元。

短短一月，项目落地

“不出园区，神舟电子生产出的腐
蚀箔，就能在晋海电子转化为化成箔，
这种化成箔采用前沿技术，具有耐压、
抗氧化的作用，用它生产出的电容器
成本较低，且使用寿命久。”在晋海电
子化成箔生产线上，该公司技术人员
指着刚刚生产出的化成箔介绍道。

2021 年，永济市招投中心项目投
促部负责人任继红一行，与南通江海
电容器股份有限公司对接。了解到其
有往内地产业转移的需求，考虑到该
项目巨大的用电需求，永济市便承诺
其以战新电价、水、气等政策优惠，而
江海股份也看中了永济优越的区位优
势与良好的招商引资环境，经考察、沟
通，双方一拍即合，项目于当年 10 月
落地永济，即为如今的晋海电子。

晋海电子计划在永济市铝深加工
循环经济产业园投资 3.5 亿元建设铝
电解电容器用腐蚀箔、化成箔项目，项
目建成后总产值将突破 10 亿元，利税
1.5亿元。

该项目作为新材料领域的科技类
项目，属于省政府支持的战略性新兴
产业，江海股份作为电容器行业内世
界排名第四、国内排名第一的上市公
司，项目的成功落地将会给当地的经
济发展和科技进步作出贡献。

这是我省第一家化成箔企业，也
是全省电容器产业的龙头企业，落地
当月即盈利 100 万元。晋海电子的落
地，也吸引了新疆众和、丰川电子、
深圳佳维诚、河南国荣电子等同行
业、上下游企业落地或有意落地永
济。

“公司落地后，考虑到我们高新管
理、技术人员较多，张主任为我们协调
了人才公寓，让我们感到宾至如归。”

晋海电子总经理朱志炎说道，“在吸引
同行企业佳维诚落地过程中，他更是
贡献了很大的力量。”

“张主任”是永济市招投中心副主
任张华勇，他是佳维诚项目落地的亲
历者。“佳维诚从开始考察到真正落
地，前后仅一个月，看似顺利，中间却
出现过一次小插曲。”张华勇回忆道，
本来当时已经谈好了，却因为一点失
误，对方改了主意，第二天早上 7 点半
他们便立即飞往深圳，用 3 个多小时
的时间，以诚意换来了对方的认可。

当天晚上，张华勇与佳维诚负责
人一行返回永济，不料永济下起了大
雨。他们冒雨连夜查看厂房，回到家
后张华勇才发现自己膝盖以下全是泥
巴。

考察次日，永济市政府立即成立
工作专班，与住建、行政审批等部门沟
通对接，协调佳维诚落地过程中可能
遇到的各种困难，困难一经发现，便立
马解决。“永济市提供给我们和佳维诚
战新电价的政策优惠，对耗电量大的
企业来说，有非常大的吸引力，预计可
节省近一半的电费。”朱志炎说道。

功夫不负有心人，也许是张华勇
等人的诚意打动了对方，也许是永济
的营商环境让对方心安，仅一个月，佳
维诚就正式落地永济，目前厂房正在
装修中。

在永济市铝深加工循环经济产业
园，除了签约落地、投资 5 亿元的佳维
诚，还有开工建设、投资 10 亿元的江
海二期，准备签约、投资 6 亿元的艾华
集团，正在对接、投资 2 亿元的盛虹电
子公司……

“链”上发力，助企纾困

2018 年 2 月，受永济市“凤还巢”
计划的吸引，青岛中科华联新材料股
份有限公司董事长杨波，在家乡永济
成立了蓝科途。

锂离子电池是一种充电电池，隔
膜在电池中隔绝正负极，起到绝缘保
护作用，蓝科途做的就是锂电池隔膜
项目。在永济落地后，蓝科途“超高强
度隔膜”获国家发明专利，蓝科途也成
为中国唯一能够提供整套湿法锂离子
电池隔膜生产线的企业。

“永济市为蓝科途提供 3 年免租、
两年减半的厂房，还帮助我们协调落
地过程中的各项困难。”蓝科途副总经
理杜跃刚说，在青岛中科华联打工的
永济员工多达 300 余人，在永济建厂，
是对这些员工最好的安置。

项目达产达效后，年产值将会达
到 24 亿元，直接提供就业岗位 600 余
个，拉动物流运输市场近亿元增长，预
计间接创造就业岗位 2000 余个。

该项目的落户，还引来了中创物
流、纳博科等企业来永济考察。其中，
纳博科已经落地永济，今年项目一期
就能投产。

在纳博科落地过程中，遇到了很
多问题，永济市经开区管委会主任贠
晨昱亲力亲为，从水、电、气到厂区、蒸
汽管网，再到协调村庄拆迁，哪里有问
题，他就冲向哪里。

“这些问题有些是共性的，有些却
很棘手，但贠主任从不推脱，一心一意
为企业办事。”杜跃刚言辞中充满感
激，“纳博科的落地，可以为我们带来
很大便利，它是生产环保耗材的，属于
我们的上游企业，它落地后，我们就不
用压资金、用库存了，需要耗材的时
候，几分钟就可以运过来。”

随着中创物流等企业的相继入
驻，永济将会形成新能源电池产业集
群，而该产业集群也将成为加快永济
产业转型的重要动力。

“围绕五大新兴产业，永济市制定
了‘ 五 大 新 兴 产 业 集 群 发 展 行 动 计
划’，力争 3 年后每个产业链集群发展
实现百亿元目标。”解晓红说。

引来“梧桐”，“凤凰”才会来栖。
有了这些“链核”企业，永济必将迎来
产业链上的更多上下游企业，推动永
济工业再度崛起。
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经济要发展，项目是支撑，招商是
关键。2 月 19 日，在全市招商引资大会
召开不久，绛县的招商队伍就赶赴浙
江、上海等地，开展精准招商。

今年，绛县将继续立足县情、着眼
长远，持续深化招商引资体制机制改
革，创新招引模式，优化营商环境，紧
紧围绕新装备、新材料、新能源、大健
康、钢企服务、精细化工六大产业集群
上下游链条，积极开展高质量招商。

“浩之大”：扩大产能

“目前，我们公司的状态就是工人
加班加点赶进度。我们计划尽快上马扩
建项目，因为我们有完善的管理经验与
销售渠道，扩建完成就能投产，投产就
有 效 益 。” 浩 之 大 生 物 科 技 有 限 公 司

（以下简称“浩之大”） 常务副总经理
孙波说，“不用考虑销售问题，现在的
订单根本做不完，我们的产能远远不能
满足需要。”

浩之大主要生产和销售农药及微生
物菌肥产品，是农业农村部定点农药生
产企业，拥有年产 1000 吨农药制剂和
10万吨生物有机肥的生产能力。

浩之大是全国为数不多的专业生产
植物生长调节剂企业之一，也是省内独
家以植物生长调节剂生产销售为主的企
业。浩之大与中国农业大学、太原理工
大学建立了战略合作关系，是依靠高校
实现产学研结合和技术成果转化的科技
型企业。

在货仓里，孙波随手打开一箱货
物，向记者介绍浩之大的产品追溯系
统。每一个箱子、每一个瓶子上都有一
个标签，上面有一个二维码，通过手机
扫码，可以立刻知道箱子里装的什么产
品、哪天发货、发往哪个区域、发给哪
个客户等信息。

“这就相当于我们公司的每个瓶子
拥有了电子‘身份证’，每个箱子有了

‘户口本’。”孙波说，“之前我们在产品
防伪等方面有很大困扰，现在借助二维
码，不仅可以推动建立完整的产品溯源
体系，而且有助于提升我们在行业中的
话语权。”

眼下，浩之大计划在现址基础上新
增土地 50 亩，投资 1.3 亿元，将农药制
剂的产能扩大到年产 1.2 万吨，充分满
足市场需要。

“依靠我们成熟的生产模式、完善
的销售网络，项目运营后，可实现年产
值 3亿元，利税六七千万元。”孙波说。

“博翔汇良”：延伸链条

特种石墨，是一种高科技、高附加

值的工业产品，广泛应用于太阳能光
伏发电、新能源汽车、半导体单晶硅
材料、有色金属铸造等生产领域。

“目前我国特种石墨市场处于供
不应求状态，大部分特种石墨需要进
口，但进口价格十分昂贵。随着我国
新能源光伏发电等产业的大发展，对
高端特种石墨的需求将快速增长，市
场前景十分广阔。”博翔汇良新材料
有限公司 （以下简称“博翔汇良”）
党支部书记裴仁斌介绍道。

博翔汇良是绛县从河南引进的一
家民营企业，投资 10.2 亿元的年产 3
万吨特种石墨项目，是我省 2022 年
重点工程项目。项目分三期建设，目
前一期项目的两个车间 18 台石墨化
炉于 2022 年 7 月份建成开始试产。截
至 2022 年年底，产值达 7 亿元，实现
当年投产、当年见效、当年纳税的发
展目标。

“今年，我们准备生产石墨产业
的下游产品，附加值也较高。比如，
手机的屏幕和后盖，就是先用特种石
墨做成模具，然后把相关材料放进模
具做成的。”裴仁斌拿出手机介绍，

“二期项目的机加工车间预计今年 5
月 份 投 产 ， 我 们 购 买 了 8 台 加 工 设
备，年生产能力为 200 万套特种石墨
模具，年产值可达 2亿元。”

据了解，在即将开工的三期项目
中，该公司计划再建两个生产车间和
两个精加工车间，购进 200 台机器人
和相关生产设备，直接加工生产各类
高、精、尖模具。目前，三期项目建
设的土地等相关手续已经办理妥当，
准备 3月份正式开工。

裴仁斌告诉记者，该公司将采取

链条招商的方式，把与石墨相关的
下游企业引进绛县开发区，延长产
业链，力争用 3 年时间，在绛县打
造一个我国北方最大的特种石墨研
发、生产、加工、销售基地。

“亚新科”：建设新厂

亚新科国际铸造 （山西） 有限
公司 （以下简称“亚新科”） 是我
国重卡发动机缸体缸盖生产领域的
领军企业，产品销售到世界各地。
在亚新科的生产车间，记者看到一
派火热景象。连日来，该公司开足
马力，加紧赶制国内外生产订单。

目前，亚新科的缸盖芯包芯技
术 、 3mm 壁 厚 的 缸 体 铸 造 技 术 、
高延伸率铁素体球铁生产技术等均
达到世界先进水平。2022 年 7 月，
在中国铸造协会“第七届铸造行业
创新发展论坛”上，亚新科被评为

“ 第 四 届 中 国 铸 造 行 业 汽 车 铸 件
（黑 色） 分 行 业 排 头 兵 企 业 ” 和
“第四届中国铸造行业综合百强企
业”。

“我们在运城经济技术开发区
投资 10.5 亿元新建了一个工厂，预
计今年 10 月底能投产，现在基础
设施建设正在进行当中，相关的生
产设备也在定制过程中。”亚新科
分管生产运营的副总经理关波说。

据了解，该项目属于我市“合
（和） 汽 （气） 生材 （财） ”新兴
产业地标之汽车产业中的重大项目
之一。整个项目分两期进行，一期
投资约 7 亿元，建设年产 6 万吨汽
车零部件生产线；二期投资约 3.5
亿元，建设配套的智能化机加生产
线。

在建设中，项目将坚持与先进
制造业深度融合，遵循“创新、智
能、绿色”三位一体的设计理念，
致力于建设世界一流的智能化汽车
零部件制造基地，为我市打造高端
装备制造千亿级产业集群和“合

（和） 汽 （气） 生材 （财） ”新兴
产业地标提供有力的支撑。

项目建成投产后，可实现年销
售收入十多亿元，解决近千人就
业，亚新科的绛县和运城两个生产
基地将具备年产 18 万吨以上的生
产能力，成为我国独立的中重型发
动机缸体、缸盖航母级别的制造生
产基地和行业内世界排名前六位的
中重型缸体、缸盖制造基地。

站在一个大屏幕前，关波向记
者介绍，这是刚刚上线正在调试的

“制造执行系统”。它可以第一时间
反馈工厂的所有生产情况，数据的
更新频率是毫秒级别，自动生成报
表，方便查看。

“这个系统就相当于一个智慧
大脑、控制中枢，未来我们的计
划、生产、采购等相关部门将围绕
这个系统联合办公，这样效率就会
更高。”关波说。

近年来，亚新科基于数字化技
术打造了工艺开发、生产管理、质
量管理及运营管理一体化平台。以
CATIA （计算机图形辅助三维交
互式应用）、UG （工业设计辅助
软 件）、 MAGMA （铸 造 模 拟 系
统）、PDM （产品数据管理系统）
提 升 研 发 能 力 和 响 应 速 度 ； 以
ERP （企业资源计划）、MES （制
造执行系统） 提升生产和质量管理
水 平 ； 以 OA、 CAPEX 等 为 主 提
升运营管理综合能力；在基础设施
建设方面，公司先后引进了多台制
芯中心、机器人自动打磨单元、机
器人缸盖自动合箱系统、喷涂机器
人等数字化设备，提高了各工序的
自动化程度，又改善了作业环境，
对产能提升和质量稳定提供了保
障。

同题“作文”展·链条招商，怎么招？

绛县：增强“体验感”
本报记者 余 果

山西浩之大生
物科技有限公司生
产线上，工人将货
物装箱。

本 报 记 者
陈方斌 摄

山西博翔汇良新材料有限公司年产 3万吨特种石墨项目正在建设中。
本报记者 陈方斌 摄

山西穿越光电科技有限公司员工在试生产。 本报记者 金玉敏 摄


