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为深入学习宣传贯彻习近平总书记考察运城重要指示
精神和党的二十大精神，进一步培育和践行社会主义核心价
值观，充分发挥各类先进典型在开创运城高质量发展和现代
化建设新局面中的重要作用，市委宣传部、市文明办在全市
开展2023年度“百名最美运城人”选树宣传活动。活动开展
以来，得到了广大群众的热情关注与踊跃参与，在全市上下
营造了“人人关注最美人人争做最美”的浓厚社会氛围。

目前，经过逐级推荐、网络投票、综合评审，现将入选
2023年度“百名最美运城人”电商带货达人10名先进典型
的优秀事迹予以公布。

张成蕴
出生于1987年的张成蕴，现在是绛县大交镇副镇长。
张成蕴在绛县县委宣传部网信办工作期间，成为互联

网和新媒体领域的行家里手；担任南樊镇王良坡村第一书
记期间，他利用“文化+互联网+农业”，将该村打造成小网
红村，被当地群众称为“网红村支书”“党红基层干部”；担任
大交镇退役军人服务站站长时，创立“退役军人服务工作+
互联网+新媒体+电商”服务站，开创了新颖独特接地气的
乡镇退役军人服务站工作模式。

几年来，张成蕴在完成好本职工作的同时，在镇党委、
镇政府支持下，利用微信公众号、抖音、快手、视频号、哔哩哔
哩等新媒体平台，组成宣传矩阵，书写“三农”故事，拍摄基层
干部系列视频，用新形象、新载体，为乡镇重点工作和乡村振
兴做政策解读和正面宣传。截至目前，他的抖音、快手、微信
视频号的播放量达到5000万余次。他通过讲述绛县品牌故
事、绛县基层干部故事，为推介绛县优质农产品、做好文旅宣
传、展示基层党员干部工作风貌，发挥了重要作用。

2022年5月，绛县县委、县政府举办为期一个月的“樱
你而美，桃醉其中——绛县首届网络樱桃文化宣传节”活动
时，张成蕴作为主播，带领绛县由基层干部组成的助农团队
和全县十几名网红连续直播了38场，累计吸引890万人次
观看，直播间直接销售樱桃120余万元，后台咨询的客商有
230余人，线上线下樱桃采购量突破1000万元，对“绛县大
樱桃”品牌宣传和价格稳定起到了重要作用。甚至到樱桃
销售后期，价格不降反涨，使绛县全县樱桃产业实现减产不
减收，总收入3.8亿元。

目前，张成蕴的公益助农账号作品参演推介的市、县、
乡、村各级干部有400余人；累计培训各类电商学员1100
余人；同时，孵化和指导运城及太原、临汾、长治等市20多
个县40余个乡镇的基层干部利用新媒体助农宣传。张成
蕴的事迹，被新华社、半月谈、央广网、人民网、山西日报等
媒体突出报道。他也先后被授予“绛县劳动模范”“绛县农
村致富带头能手”等荣誉称号。2022年6月，他获得“山西
省星火大赛”乡村振兴组三等奖。

李维良
李维良，男，1993年7月出生，永济市赵伊村人，2022年

10月参加工作，现为永济市栲栳镇任村到村任职大学生。
学电商用电商，激活乡村振兴新动能。2023 年4月，

永济市乡村e镇电子商务服务中心开始全面运营，借此机
会，他积极参加栲栳镇组织的电商培训，并积极为村民的农
产品销售提供服务。栲栳镇任村蔬菜基地生产的大棚甜瓜
瓜型好、口感甜，往年只在线下销售。参加培训后的李维良
利用自己所学电商知识走进瓜棚拍摄宣传短视频，线上线
下齐发力，帮助农户增收两万余元。这次成功尝试，激发了
他对电商助农的兴趣，他决心更深入地学好用好电商知识，
帮助更多农民销售农特产品。

强担当善作为，潮涌风劲正扬帆。为实现目标，李维良
自费购买传播学类书籍，从最基础的理论学起，主动向领导
申请加入了栲栳镇电商工作小组，并迅速投入相关工作。
他积极参与创建栲栳镇村官在线直播团队，策划并筹备了
多场专题直播活动，大力宣传推广永济名优土特产品。截
至目前，栲栳镇村官在线直播团队共销售货物6万余单，实
现了经济效益和社会效益的双丰收。

走出去引进来，开辟校地合作新路径。李维良知道，要
想引领农村电商产业发展，需要更多年轻人参与。他先后4
次赴运城学院交流学习，推动栲栳镇政府与运城学院建立了
长效合作机制。在他的协调下，运城学院电子商务专业的25
名学生在栲栳镇乡村e镇成功进行了电商直播创业。

在李维良等人的带动下，栲栳镇电商事业呈现欣欣向
荣的景象，在引领农村电商产业发展、促进农产品销售和农
民增收等方面发挥越来越重要的作用。

周晓瑛
立足数字农业大背景，万荣县汉薛镇积极探索数字乡

村建设，着力打造数字桃乡，涌现了以“桃花仙子”周晓瑛为
带头人的一批电商达人，更培养出了一支公益助农团队、挖
掘出了一批万荣特色农副产品、推介了一系列万荣美景和
文化。

视频宣传，推介万荣。2022 年9月，担任汉薛镇副镇
长的周晓瑛作为助农带货的带头人，开设了“桃花仙子周晓
瑛”抖音号和视频号，开始宣传推介万荣优质农产品和文化
旅游，她先后拍摄视频50余条，累计播放60余万次，吸引
粉丝1万人次以上。

直播带货，助农增收。2022年9月至今，“桃花仙子周
晓瑛”抖音号和视频号开播后，周晓瑛共直播带货83场，累
计销售额达65.38万元。2023年1月16日，在山西省乡村
e镇网红直播大赛上，周晓瑛在“汉薛公益助农”抖音直播
账号上直播两个小时，最终以55502元的销售业绩荣获一
等奖。

壮大团队，扩大影响。汉薛镇集合镇村干部、驻村帮扶
工作队、大学生村官3类人员力量，以周晓瑛为带头人，组
建了一支65人的公益助农团队，壮大了汉薛镇的直播带货
队伍，加大助农销售力度。目前，在周晓瑛和公益助农团队
的共同努力下，新开发苹果脆、香菇干、万荣花生、万荣酸辣
粉等爆款网货30余种，网上销量火爆。

周晓瑛表示，她将继续带领汉薛镇公益助农团队深耕
直播、创新模式，努力在助农销售工作中取得更好的成绩。

谢 琴
谢琴，女，1981年7月出生，党员，汉族，临猗县北辛乡

人，大专学历，学前教育专业毕业，2020年返乡做电商开始
创业，目前是绿丰源商贸有限公司的行政主管及带货主播。

开启电商创业之路。2013年7月，喜欢挑战新生事物
的谢琴应聘到北京一家服装公司做电商客服，2018年开始
负责服装公司的直播团队，经她培训的服装主播和客服人
员有30余人。在同年“双十一”当天，她组织的直播团队为
服装公司带来百万元的日销售额。

源头好货获顾客青睐。谢琴回到家乡临猗后，开启水
果电商创业之路。她积极和农户对接，从果园考察到摘果
选果、打包发货，每个环节她都认真地摸索和学习。2022
年，她的店铺销售额达50余万元，为多家种植苹果的农户
解决了水果销路难的问题。

直播带货宣传家乡获赞。临猗县一些新成立的电商公
司经常邀请谢琴为他们的主播进行直播带货培训。临猗县
及周边的一些水果种植专业合作社、家庭农场，也不时邀请
她帮忙直播。每到此时，谢琴绝不推脱，都想方设法，竭尽
所能，帮助这些企业和个人。

2022年5月27日，谢琴应邀参加“北辛乡首届辛甜瓜
果云上采摘节直播带货”开幕式，在直播间，谢琴宣传介绍
瓜果1小时，观看人次超过1.2万。2022年9月19日，她应
邀在中国农民丰收节暨临猗第四届鲜枣文化节上直播带
货，为家乡的各种农产品代言，重点推介阳丰脆甜柿和庙上
冬枣，两小时成交 230 单，为家乡农产品起到很好的宣传
作用，扩大了临猗特产的影响力。

2022 年11月，谢琴参加临猗县首届综合性职业技能
大赛，获得电商直播大赛一等奖。2023年1月上旬，在太
原古县城乡村e镇网红直播大赛中，她又以37万元的销售
额，获得大赛全省直播带货一等奖。

谢琴说：“2024年即将到来，我要不断提升自己的直播
带货能力，让家乡的农副特产插上云翅膀，飞向全国各地。”

张亚民
张亚民，男，1973 年出生，从事果园管理至今已有 20

余年，现任山西亚泰生物科技有限公司技术讲师，负责果树
种植、管理、销售等工作。他乐于助人、热心公益，自2010
年9月开始从事惠农助农技术推广后，他经常深入村庄农
户、田间地头，竭尽所能为广大果农传授新知识、新技术，是
远近闻名的热心技术人员。

勇于探索，勤于钻研。张亚民敢想、敢试、敢闯、敢干。
1996年，绛县率先引进樱桃树新品种“美早”，他带领果农
大面积种植，创新应用温室大棚栽培技术，凭着吃苦耐劳的
精神和精细的果园管理技术，第四年亩产就超过了 1000
公斤，让第一批种植“美早”的果农走上致富路，前来参观学
习的人络绎不绝。

坚持梦想，实现价值。张亚民出生在农村，深知农民靠
天吃饭的不易，经常是收获前的一场大雨，就让即将成熟的
果子裂口，烂在地里。为学习先进的栽培管理技术，他数次
前往山东、陕西，向农科部门的专家学习。他还以樱桃栽培
和育种为课题，将田间地头当作试验的主战场，运城13个
县（市、区）都留下他为果农把脉开方、传授知识的身影。5

年间，他数次前往山东、云南、辽宁、江苏等地，进行产业调
研与技术帮扶，用实际行动证明了科技强大产业绝不是一
句空话。

与时俱进，紧跟时代脚步。2022年，张亚民的公司创
立抖音短视频号，不到一年时间吸粉近5万。张亚民每天
都认真回复网友的问题，发图片、发视频，解决网友困惑，不
仅提高了公司的知名度，他个人的能力和水平也得到了提
升。在他看来，活到老，学到老，只有不断学习，才能在思想
和知识上与时俱进。

张亚民除了过硬的管理技术，还具备超强的团队精神，
乐于培育新人，无私传授知识。工作中，他吃苦耐劳，兢兢
业业；生活中，他乐于助人，无私奉献。他热爱家乡，热爱农
业，为家乡的助农兴农事业贡献了自身力量。

侯晓鹏
侯晓鹏，男，30 岁，2016 年开始从事花椒销售工作，

2022年接触抖音直播带货。他通过探索线上销售渠道，扩
大销售范围，提高了芮城花椒的知名度。

敢闯敢拼，开启创业之路。侯晓鹏16岁辍学后在饭店
后厨打工9年。在此过程中，他发现市场对花椒需求量很
大，且自己家乡的主要经济作物就是花椒，于是毅然辞职，
于2016年回到家乡芮城开始从事花椒推广及销售工作。

不惧挫折，坎坷中觅商机。花椒是芮城农特产品之一，
从事花椒种植、销售的人员众多，可以说行业竞争激烈。侯
晓鹏有想法、敢拼搏、不惧挫折，不断寻觅商机。2021年正
值短视频开始兴起，直播带货爆火，侯晓鹏当即决定尝试抖
音直播带货。凭借充满山村风情的抖音视频，侯晓鹏直播
带货初试成功。2022年1月，他成立了山西芮城侯鹏农副
产品销售部，同时在抖音平台注册了“聚农山里货”账号，一
门心思做直播带货。

学用结合，变身“乡村带货达人”。从事抖音直播带货
的侯晓鹏，深知只有不断学习提升自己，才能分享时代红
利。他主动学习观看各类电商抖音大佬们直播，请教专业
老师学习电商知识，对着镜子反复练习镜头感。学用结合
后，他的直播效果显著提升，销售转化率更高。

与此同时，农民出身的侯晓鹏体谅农民种植农产品的
不易，便在向周边农户订购花椒时给出了比市场价更高的
价格。现在，侯晓鹏每月线上下单量达到4万单，年销售花

椒5万公斤以上，同时帮扶就业人员十多人，创造了较好的
社会价值和经济价值。

孙国辉
盐湖区上郭乡路家庄村党支部书记兼村委会主任孙国

辉，在平凡岗位作出了不平凡的贡献，他利用抖音短视频和
直播的方式，积极宣传家乡的农产品，拓展农产品销售渠
道，为村民铺就致富新路。他因此被盐湖区委、区政府评为

“担当作为干部”和运城市“优秀村级集体经济组织带头
人”。

大胆创新，网线牵起“新希望”。孙国辉自2017年起担
任路家庄村党支部书记，为了对全村的水果产业结构进行
科学调整，他多次到郑州果树研究所考察，引进了中油蟠
7、中油蟠9、中油蟠13、中油蟠味帝等特色品种进行试种。
经过几年试种，生产出来的果子色香味俱全，品质极佳。

新品种上市后，市场销路一时不好打开。为解决这一
难题，孙国辉注册了“兴路农业孙书记”的抖音账号，通过短
视频和直播带货的方式，为本地特色农产品出镜代言，重点
宣传新品种，不到一个月时间，就把村里的特色农产品销售
一空。

做大做强，平台激起“新活力”。为了发展路家庄村的
电商产业，结合路家庄村及周边特色农产品资源优势，孙国
辉依托党支部领办的专业合作社，通过申请资金、号召村民
自筹等方式筹资400余万元，创新打造技术、人才、直播、仓
储一体化直播带货电商服务中心。该中心目前共开设8个
直播间，吸收在外务工人员、大学生、退伍军人等回乡创业，
带动了周边200余名劳动力就业。

乘势而上，乡村迈出“新步伐”。一户的富裕、一个村的
富裕不能代表全部村的富裕。孙国辉经乡里同意后，与全
乡其他11个村的党组织联合，建立了上郭乡电商助农服务
网络，开展村与村的协作。通过党员轮值、推动直播资源下
沉到村、线上带货，提升水果等生态农产品的附加值。在经
济压力较大的大背景下，该中心与拼多多、抖音、淘宝、微信
等电商平台合作，引领果农从果园走进直播间，通过直播产
业与水果产业全链条深度融合，带动销售水果15万公斤，
销售额50余万元。

面对新的发展机遇和挑战，孙国辉开拓创新用心干，攻
坚克难奋力干，为推进乡村振兴贡献出自己的力量。

姚乔升
姚乔升，男，34岁，2017年开始从事花椒及其他调味品的

市场开发和销售，2021年利用抖音直播带货，拓宽花椒销售渠
道，助力椒农增收，做强花椒产业。2022年，他荣获“花椒产业
服务贡献奖”。

勇于突破，寻觅商机。姚乔升最初是一名餐饮行业的打工
人，但是他不屈不挠、敢想敢做，从事餐饮行业的经历让他发现
了花椒的商机，于2017年毅然投身于花椒等调味品的市场开
发和销售。创业初期，姚乔升从产品挑选、市场发货到售后服
务，他都是亲力亲为，创业之路还算平稳。但2020年年初，疫
情给花椒行业带来沉重一击，为了打开销路，他决定开发线上
渠道，利用抖音直播带货。

百折不挠，敢于创新。创业初期，新人主播没有流量、没有粉
丝、地理位置偏远、邮费偏高等一系列问题摆在眼前，一个月都
销售不了几单。姚乔升借鉴行业大佬直播带货的经验，在直播中
创新，拿新鲜花椒现场炒制，让客户看到花椒从湿到干的全过
程，给客户一种全新的观看体验，终于在2022年1月爆了第一个
500单。之后，他抓住机会奋勇直上，粉丝和流量不断上涨。在
2022芮城花椒节上，姚乔升荣获“花椒产业服务贡献奖”。

助力乡民，带动经济。搭乘“直播快车”，姚乔升为乡里的花
椒产业带来了效益。截至目前，姚乔升在抖音平台上注册的账号

“巨鲜农场”粉丝数量达到26.6万，销售农产品20万单以上，为
当地销售花椒5万公斤。同时，他把自己拍视频、做直播的经验介
绍给更多的朋友，带动村里年轻人加入直播带货的队伍中，让他
们也通过网络直播推销自己的产品，创造更多的社会价值。

冯永杰
冯永杰，男，1975年12月生，永济市人，现为永济市老冯家

食品有限公司法人，山西有名的网红直播达人。
早年间，冯永杰在重庆开饭馆，干了10年后，受重庆火锅

底料的启发，2007年他回到家乡永济创业，专做调味品。2012
年，他成立“老冯家”品牌。十几年来，他带领企业以“食品人
品、酱心匠造、铸精铸魂”为企业文化，利用“互联网+”的优势，
打造“面食山西、魂在老冯家”的品牌效应。

加强学习，紧跟时代潮流。冯永杰善于学习，主动接受新
事物，在“互联网+”经济迅速崛起的当下，紧紧抓住时代发展的
红利，利用互联网发展的优势和特色进行直播宣传、直播带
货。利用请进来、走出去的方式，积极学习互联网专业知识，迅
速从一个门外汉成长为直播带货的行家里手。

独树一帜，打造个人IP。一千个网红有一千种风格。冯永杰
知识储备丰富，在直播中有鲜明的个人风格和很强的应变能力。
他对直播工作始终保持高度的热情，打造了覆盖4个平台20个
直播间100多个带货达人的直播团队，“老冯家”抖音账号有5.6
万粉丝，每年直播1600余场，每场累计观看人数两万余人，复购
率达到200%以上，线上线下齐头并进，销售业绩节节攀升。

勇担责任，助力乡村振兴。冯永杰积极参加各级各地的直
播宣传、直播带货活动，到全国各地进行直播培训，积极宣传本
地特色资源、农副产品、名优工艺品及民俗风情等；带领直播团
队多次到栲栳镇乡村e镇进行直播带货活动，为运城的面粉、
醋、调味品、水果等农副产品进行宣传、推广、销售；积极培养直
播新人，公司现在人人会拍抖音，个个能直播，形成良好的直播
带货氛围，掀起直播热潮，助力乡村振兴。

老冯家食品有限公司先后获得“山西省专精特新中小企业”
“山西省高新技术企业”“山西省农业产业化龙头企业”等多项荣
誉，冯永杰本人也于2019年荣获“永济市劳动模范”荣誉称号。

孟津津
孟津津，女，汉族，垣曲县历山镇便民服务中心主任，自

2023年2月起，她带领十多名大学生村官及年轻干部创办“这
里叫历山”抖音平台，效果显著，多次受到市、县领导的表扬。

孟津津依托当地独特的区位和资源优势，以实施乡村振兴
“万人计划”为契机，以短视频平台助农为抓手，铺设了一条从田
间地头走向千家万户的农产品销售“快车道”，为历山镇打造蜂
蜜生产专业镇和望仙食用菌“地三宝”种植基地注入了新活力。

“我们村以前一个月卖不出几单的农产品现在一炮打响，
今天开播几分钟就卖出了10单黑木耳，以后咱们的土特产再
也不愁卖啦！”前几天，望仙村党支部书记、村委会主任赵言红
激动地说。目前，“这里叫历山”推出短视频50余条，观看人次
近200万，粉丝已超1.2万，抖音直播间获30余万人次点赞，直
播带货销售50余万元。

一个视频、一场直播，打通山区土特产“出山路”。下一步，
孟津津将继续把短视频平台宣传推广作为助力乡村振兴的重
要举措，持续扩大直播带货产品的覆盖面，把历山的土特产品
变成好商品，把好口碑变成金招牌，用心助推农产品销售，走深
走实乡村振兴“赶考路”。

“百名最美运城人”电商带货达人评选结果揭晓


