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□记者 刘凯华

随着春节临近，运城苹果又进入了
销售的黄金期。近期，我市各果品购销
企业抢抓市场机遇，进行苹果的包装、出
库、销售工作。

走进万荣县山西红艳果蔬专业合作
社果库，车间内一片繁忙热闹的景象。工
人们正忙碌而有序地进行着分拣、打包、
装箱，叉车来回穿梭，客商们用最快的速
度装车，让优质的运城苹果发往全国各
地。“随着节日的临近，产地包装发货量持

续增加，由于咱运城苹果品质过硬、性价
比高，赢得了不少高端市场的青睐。”万荣
县科普惠农服务协会会长、山西红艳果蔬
专业合作社总经理王少斌告诉记者，眼
下，贴字印字、礼盒、富硒、瑞雪等高端品
类走货增多。

“为了让苹果卖上好价钱，我们摒弃
了传统的客商销售，采用分级分选销售
模式，将苹果按照着色、形状、大小、功
效、寓意等情况进行分拣，大大提高了销
售利润和效率。”王少斌介绍，在年节市
场，这样的创新让市场满意放心，果农也

增加了收入。
近几年，随着全国苹果生产规模快

速扩大，万荣苹果如何实现高质量、可持
续发展，成为王文斌在内的果业带头人
关心的大课题。“我们要通过标准化建
设，将特色产品变成优质产品，再把优质
产品变成优价商品，实现万荣果业的提
档升级，也为运城果业的转型发展探索
经验。”王少斌说。

客商刘曾春是湖北武汉人，在苹果
还未完全成熟上市前，他就提前向王文
斌预订。“运城苹果在我们那边的商超还

是蛮受欢迎的，都供不应求，今年肯定又
能卖个好价钱。”1 月 29 日的收购结束
后，刘曾春高兴地说。

近年来，王文斌也在不断尝试触网，
将自己的产品推送至各大电销直播平
台，助推果农将“好果子卖上好价钱”。
此举让更多人吃到有机、健康、优质农特
产品的同时，也为广大果农拓宽了销售
渠道，助力群众增收致富。“年前我们还
将通过深挖消费、做好直播等，帮助果农
开拓更广的销售渠道，实现丰产丰收。”
王文斌说。

□记者 陶登肖 王捷

时值寒冬，万木萧条，夏鲜蔬菜智慧
产业园的育苗大棚里却是春意盎然。

一株株嫩绿的菜苗仿佛伴着水管
哗哗的声音沙沙地疯长着。拣苗、摆
盘……一边的工人们分工有序、互相配
合，手脚熟练地进行着装基质、压盘、撒
种、覆盘、放盘等工作，各个环节有条不
紊。另一边的工人们将一盘盘培育好的
菜苗整齐地摆放在大棚架子上，似乎等
待着春天的到来。

夏鲜蔬菜智慧产业园位于夏县南大
里乡，是目前山西省最大的育苗基地，一
年可育苗 8000 万株。该基地大棚仅室
内面积就有 1.5 万平方米。基地共分 3
块，一是全智能化温室大棚，实行全物联
网管理，占地近5000平方米；二是冷棚，
适合夏天使用，占地近 5000 平方米；三
是日光温室，占地近 5000 平方米，这也
是全年中最适合冬天种植的大棚，棚内
白天温度最高可达30℃，种植的蔬菜水
果种类多样，包括西瓜、西红柿、黄瓜、辣
椒等。

“这是辣椒苗，后面还有西红柿、黄

瓜、茄子苗。每天技术员和工人随时关
注苗的生长情况，就像照顾小孩子一样，
要时时考虑到蔬菜苗需要的湿度和温
度。”夏鲜蔬菜智慧产业园董事长崔新龙
说，为确保开春蔬菜市场供应，也为新的
一年蔬菜生产和扩大规模做好准备，他
们抓紧培育优质蔬菜幼苗。

“由于技术和管理都比较到位，育苗
大棚整体出苗率较高。”崔新龙说，气温
对育苗影响较大，种苗培育及日常管护
难度高，为确保开春蔬菜种苗供应不出
问题，他还邀请了专业的蔬菜技术人员
进行现场指导。

夏县南大里乡是设施蔬菜种植乡。
智慧产业园育苗大棚里的蔬菜苗多数供
应给附近的蔬菜种植户。全乡计划培育
春提早辣椒、西红柿及正常茬辣椒、西红
柿、甜瓜、西葫芦、黄瓜等种苗。目前春
提早育苗正在进行，正常育苗工作已备
齐了种子、基质、穴盘等物资，随后将按
计划压茬推进培育。

“我们只需要根据专业技术人员要
求具体操作。”60 岁的育苗工人周贵珍
说，她一般早上8时30分上岗，这一段时
间冬闲，在家附近就能找到合适的工作，

一个月还能挣 1500 多元贴补家用，挺
好。

近年来，夏县大力发展蔬菜种植产

业，并延伸蔬菜产业链，进一步拓宽了农
民增收渠道，加快致富步伐，让老百姓的
日子越过越“红火”。

运城晚报讯（记者 陶登肖）1
月 31 日，从盐湖区商务局获悉，根
据《盐湖区“我在河东过大年”系列
活动方案》和区委、区政府繁荣消费
市场的安排要求，在“我在河东过大
年”盐湖区年货大集活动期间（1月
31日至2月9日），盐湖区发放政府
数字消费券，进一步激发消费市场
活力、营造浓厚的新春氛围。

此次活动共发放 120 万元消
费券，“我在河东过大年”盐湖区年
货大集现场所有游客、参展商户，

以及消费者都可以通过云闪付、翼
支付平台领取消费券。

据了解，数字消费券分为通用
消费券和家电专场消费券。通用消
费券券面设置为消费满 100 元减
30元、满200元减50元、满300元
减80元，满500元减100元。自1月
31日（腊月二十一）开始发放，至2
月9日（腊月三十）结束。在年货大
集现场领券、核销，每天1轮，当天
领取，当天核销。依据核销余额确定
发放轮次，届时发放平台及时公告。

家电专场消费券分为苏宁家
电专场和辉博家电专场。苏宁家电
专场券面设置为消费满 300 元减
50元、满600元减100元、满3000
元减300元。辉博家电专场券面设
置为满 3000 元减 300 元。家电专
场消费券自2月2日（腊月二十三）
开始发放，至 2 月 4 日（腊月二十
五）结束。

消费券采取限时领取，先到先
得，领完为止。不同面额数字消费
券每人每轮限领1次。

运城晚报讯（记者 李爽）1 月
31日，记者从市反诈中心获悉，该中
心受理了两起案件，均为当事人收到
陌生快递，扫描其中的“领礼品码”

“领红包码”，随后下载指定App，最
后导致被骗，造成较大经济损失。目
前，这两起案件正在侦破中。

1月15日，市民王女士收到陌生
快递，快递上有扫码领礼品的内容，
她扫码之后就进入一个微信群，对方
告诉王女士可以发送自己的手机尾
号领奖品，还说长期参加活动可以下
载“盛宏瑞通”App。王女士扫码下
载后，按照对方引导操作，随后被诱
骗开始刷单，被骗走28万余元。

1 月 20 日，绛县李女士接到陌
生快递，快递里有抖音的二维码，并
且提示可以做任务领红包。李女士
扫码下载了“优嘉”App，做任务获
取佣金，在客服的诱导下，充值越来越多，最后被骗26
万元。

就这两起案例，市反诈中心姚警官说，当事人下载
的App是虚假App，随后手机被植入木马，其银行卡号、
手机号、验证码等信息进一步被套取，钱款随之被转走。

姚警官提醒市民牢记“三不一多”原则：未知链接
不点击，陌生来电不轻信，个人信息不透漏，转账汇款
多核实。
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乡村产业旺 冬日育苗忙

越来越多人把运城苹果加进年货“购物车”

运城晚报讯（记者 李鹏）近
日，由河津市文明办、河津市民政
局、共青团河津市委、河津市爱心
志愿者协会共同举办的河津市第
七季“云端助学 益起成长”项目
启动仪式举行。

该项目于2020年12月正式开

启，至今已成功开展了六季，完成
近3000名大学生与小朋友的对接
帮扶。截至目前，该项目共招募到
来自北京大学、南开大学、山西大
学等 147 所院校的 1416 名大学生
志愿者，需要帮扶学生报名 911
人，涉及全国近 30 个省（市、区），

已成功对接1070对大学生志愿者
与帮扶学生。

河津市文明办负责人表示，希
望加强项目宣传，吸引更多大学生
志愿者和爱心企业参与项目活动，
为需要帮助的中小学生提供良好
服务。

盐湖区发放年货大集政府数字消费券

河津第七季“云端助学 益起成长”项目启动

▲精心育苗 记者 茹雅 摄


