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市级 劳务品牌“妍姿美妆”

美技解锁颜值经济新机遇

◆做好“一收一保”

□记者 范楚乔 郝丽莎 文图

从开设第一家美业服务店，到如今
集美业服务、职业技能培训、创业就业指
导、美妆产品销售、技能人才输送于一体
的“妍姿美妆”劳务品牌，张明中带领团队
在美妆行业走出了自己的路子。

课程系统、师资雄厚、专业全面的职
业技能培训，为大批有就业创业意愿的
人员提供了入行的高效途径，培养了大
量专业人才。通过直营店、加盟店，该劳
务品牌为该行业从业人员提供了直接就
业岗位，使化妆师等学员学成后可直接
实习上岗，实现毕业即就业。此外，多年
的深厚耕耘，也使这一品牌有了更多的
就业创业资源。一个个成功的案例，鼓励
着更多人投身美妆行业，还带动了上下
游相关产业的发展，间接带动了更多就
业岗位。

在企业成长与劳务品牌打造的进程
中，市、区两级人社部门的精准化政策扶
持与贴心服务，也为“妍姿美妆”发展注
入了源源不断的动力。跻身市级劳务品
牌行列后，“妍姿美妆”具备了更广阔的
发展空间，相信未来，它也会成为更多技
能人才的成长沃土。

记者 范楚乔

“我们要做桥梁型校企的倡导
者，帮助学员完成从‘新手’到‘经营
者’的蜕变，真正实现毕业即就业的目
标。”欧文说。

20岁的任可欣去年后半年入学，
学的是包含化妆、美甲、美睫、纹绣等
内容的全科班。今年春节，她将所学内
容转化为实践，在家中搭建临时工作
室，凭借朋友圈展示的精美作品，吸引
了不少顾客。

同时，她精心打造朋友圈私域，并
通过口碑裂变营销，微信好友从300
余人增加到4700余人，短短10余天
便入账4000余元。近期，她的美甲生
意又迎来小高峰，许多刚高考完的学
生和进入暑假的大学生都成了新顾
客，忙的时候她会在学校工作到凌晨。

如今，任可欣虽然仍在学校培训，
但她已展现出一定的商业思维。“边学
习、边创业”的模式，让她不仅收回了
学习成本，还有了额外的收入，甚至忙
不过来的时候还找同学一起做美甲，
带动了多人增收，专业技能成功变现。

“学校教的不仅是技术，还有引

流和经营方法。入行时间虽然短，但我
觉得自己的价值得到了认可，技能也
有所提高。了解我的情况后，好几个朋
友也想学习美妆技能。”任可欣说。

在妍姿学校，像任可欣这样的学员
并非个例。学校从课程设置到就业指导
形成了一套完整体系，不仅教授专业技
能，还在个人IP打造、推广营销、经营管
理等方面给予全方位支持。另外，学校
还为学员提供免费场地，仅需承担少量
电费，大大降低了创业门槛，让更多学
员勇敢迈出了创业第一步。

“目前，妍姿新象城店已经升级
完成，顾客可享受到更温馨的环境、更
科学的布局和更优质的服务。被评为
市级劳务品牌，是对我们企业的鼓励
和支持，下一步，我们还计划成立孵化
基地，将公司的闲置地方打扫清理，为
学员创业提供一定的保障。”张明中
说，未来，将继续以优质教学为核心，
培养更多高素质技能人才，不断擦亮
劳务品牌，为行业发展注入源源不断
的活力，实现经济效益与社会效益双
赢。

“这是我参加服装设计比赛时的几
套衣服，行业在不停创新，我们也在不
断学习新理念、新教学方法……”在盐
湖区妍姿创客空间有限公司，妍姿学校
负责人欧文介绍道。

为确保教学质量，妍姿学校十分重
视师资力量建设，多次邀请行业专家到
校开展专项培训，以前沿理念与实操技
巧提升教师的技能水平和专业素养。

同时，老师们也会到一线城市、行业
发展较快的城市，以及广交会等大型展

会上考察学习，和同行交流，了解流行新
趋势，并以此提炼关键元素，进行改造创
新。这样的交流与学习，不仅拓宽了学
校老师的视野，还为教学注入新活力。

在教学模式方面，该校坚持实践为
主、理论为辅，以奖励机制提升大家的学
习性和积极性。“天赋固然可贵，但实际
的练习更重要。我们鼓励学员参加各
种PK、展示，希望在实践中不断提升他
们的技能水平。”张明中说。

妍姿学校开设的创业班采用“小班

制+导师制”模式，课程不仅聚焦技能提
升，还涵盖创业规划、店铺运营、客户管
理等，助力学员全方位成长。在系统学
习与实践中，学员们不仅专业技能显著
提高，更收获了创业的勇气与信心，向着
梦想稳步迈进。

此外，该校还积极与人社部门合作，
开展订单班教学，为有创业意向的人员
提供免费培训，通过政企合作培养出了
一大批技能人才，为他们创业就业打好
了基础。

以技为桥 就业路广

▲认真钻研

CCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCC

今年年初，盐湖区劳务品牌“妍姿美妆”
被评为市级劳务品牌、“创业定点培训机构”，
山西妍姿美容美体有限公司发展再上新台
阶；4月，品牌旗舰店和产品批发商行店焕新
迎客，带给顾客更加温馨舒适的服务体验；5
月，别开生面的秀禾服走秀表演启幕，将传统
服饰之美与现代时尚巧妙融合，进一步提升

了品牌知名度；6月，暑期速成班咨询不断，
不少学员在“妍姿美妆”get到了形象与技能
提升的秘籍……

“创业多年来，我们始终秉持‘健康、唯
美、时尚、创新、超越’的理念，不论是品牌建
设、店面经营管理，还是日常教学培训、迭代
更新产品，都致力于为消费者提供更优质的

时尚选择，帮学员找到更适合的职业发展方
向。今后，我们会继续深耕美妆行业，帮助更
多人员就业，把‘妍姿美妆’劳务品牌打造得
更有知名度。”该劳务品牌负责人张明中说。

这位“80后”正带领团队成员，通过“妍
姿美妆”劳务品牌，帮助越来越多的“90后”
“00后”以技能逐梦，解锁颜值经济新机遇。
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组建团队 深耕品牌

时间倒回2009年，“妍姿美妆”第一
家美业服务店在中心城区南风广场附近
的小商品城开业。当看到顾客满意的笑
容后，张明中十分欣慰，这条路选对了。

“我是专科毕业，人生第一份工作是
在太原开出租车。当时很迷茫，成家后生
活压力也比较大。姐姐和姐夫是做美业
的，我对这个行业也很感兴趣，便决定回
乡考察一番。”张明中回忆道，他发现运
城的美业需求尚未被完全激活，市场很
有潜力。于是，他放下了方向盘，开始学
习美妆技能。

他先后在多个专业机构参加培训、
进修，并组建了自己的团队。随着门店老
顾客增多，如何升级服务、拓宽市场成了
他思考的新焦点。经过团队成员的共同
努力，中心城区、周边县城都开起了“妍
姿美妆”直营店，不少顾客成为加盟商，
品牌雏形逐渐显现。

2014 年，“妍姿美妆”培训机构成
立，开设了化妆、美甲、美容等课程，并邀
请国际美甲大赛评委等名师授课，既解
决了门店工作人员的技术短板，也为行
业输送了技能型人才。

经过3年的深耕，2017年，盐湖区妍
姿职业培训学校（以下简称妍姿学校）成
立，培训课程更加系统多样，不断满足学
员的技能学习需求。为给妍姿学校筑牢
发展根基，张明中对其的定位从单一的
技能培训平台，向集技能培训、就业指
导、创业咨询、劳务输出等于一体的综合
型基地转变。

2023年，盐湖区妍姿创客空间有限
公司成立后，充分发挥“技能服务人才培
养基地”“职业技能考试基地”的作用，帮
学员从“学技能”到“创事业”一站式落
地。2024年，“妍姿美妆”在盐湖区成立9
家直营门面店，创立“妍怡雅”“妍姿博
士”护肤品牌，在全国有400余家加盟门
店。同时，依托盐湖区妍姿创客空间有限
公司，孵化30余家初创企业。
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